Stellenanzeige 408020A47726

g Guthermann BS Guthermann GmbH

Finding Competence Telefon: +49 4202 9100870

Telefax: +49 4202 9100879

Key Account Manager (m/w/d) Region Nord
55.000 - 80.000 EUR/Jahr

Als inhabergeflihrte Personalberatung unterstttzt BS Glithermann Sie persdnlich bei Ihrem nachsten
Karriereschritt. Mit langjahriger Erfahrung und einem starken Netzwerk im norddeutschen Raum vermitteln
wir Sie gezielt an Unternehmen, die zu lhren Qualifikationen passen.

Fur ein etabliertes Unternehmen in Hamburg suchen wir Sie als Buchhalter / Finanzbuchhalter (m/w/d).
Nutzen Sie die Chance auf eine verantwortungsvolle Position mit attraktiven Rahmenbedingungen und der
Moglichkeit zum mobilen Arbeiten.

Key Account Manager (m/w/d) Region Nord - 55.000 - 80.000 EUR/Jahr

Benefits:

- Firmenwagen zur privaten Nutzung

- 30 Tage Urlaub plus zusatzliche Sonderurlaubstage

- Betriebliche Altersvorsorge mit attraktivem Arbeitgeberzuschuss

- Flexibles Arbeitszeitmodell fur individuelle Gestaltung Ihres Arbeitstages

- Strukturierte Einarbeitung mit Onboarding-Woche

- Exklusive Produktrabatte und kostenloses Gehaltskonto mit Startguthaben
- Bikeleasing-Angebot fur nachhaltige Mobilitat

- RegelmaRige Firmenevents in einem motivierten Team

Qualifikation:
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« Abgeschlossene technisch-kaufmannische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation
- Erste Berufserfahrung im Vertrieb und Key Account Management mit Schwerpunkt auf der Betreuung
von Grol3kunden

- Systemtechnische Affinitat beziiglich CRM-Programmen
- Selbstsicheres und professionelles Auftreten, gutes Verhandlungsgeschick sowie strukturierte
Handlungsweise

- Sehr gute Deutschkenntnisse sowie gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Aufgaben:

- Strategischer Ausbau und professionelle Betreuung des Kundennetzwerks im Key Account Bereich

- Erstellung projektbezogener Kalkulationen und Angebote sowie Koordination interner Schnittstellen

« Entwicklung eines kurz-, mittel- und langfristig ausgerichteten Key Account Vertriebskonzepts inklusive
Planungs- und Zieldefinition

- Kontinuierliche Beobachtung von Markttrends, Analyse von Potenzialen sowie Kundenzufriedenheit
. Zuverlassige Dokumentation und Pflege von Kunden- und Projektdaten im CRM-System

Gerne stehen wir Ihnen unter Angabe der unten stehenden Referenznummer fur Ruckfragen zur Verfugung.

Referenz-Nummer: 408020A47726

Ihr Ansprechpartner:

BS Guthermann GmbH p Guthermann

Bergstralle 27 J Finding Competence
28832 Achim bei Bremen

Telefon: +49 4202 9100870
Telefax: +49 4202 9100879

Dana Guthermann bewerbung@bs-guethermann.de
Geschaftsfihrerin bs-guethermann.de
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